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Conseil d’administration
08 juillet 2019 — Montpeyroux



\Vie associative

Accueil Ma’s del Vin

Remplacement Albatros (Benoit Roger)
Validation PV du CA du 06 juin 2019
Adhésions en cours

Point sur I'AG

Strategie

Vos retours sur nos propositions

.Chantiers en cours

Participation a Dionysud 2020
Communication (annuaire)
Rencontre recherche
Relations pdle & clusters
Partenariats

.Questions diverses

08 juillet 2019

CA — Montpeyroux



Renouvellement administrateurs
= Bienvenue a Ma’s del Vin
= Départ Albatros

Validation du PV du CA du 06 juin 2019

Adhésions a venir
= Vers adhésions + statut « partenaire » ?

Changement banque
= SMC: 31e/mois -> Crédit agricole : 5,10€/mois ?




Bilan AG Vinseo 2019
= Vos retours ?
Les +
= 72 votants (29 pouvoirs)

" 66 présents au total
= 43 adhérents + 3 équipe Vinseo
= 20invités
= Retours tres positifs
= Lieuidéal
= Alternance rapport activité / interventions appréciées

= Retour Conseil Régional tres positif
= 2 interventions soulignées : IFV & parrainage




Bilan AG Vinseo 2019
= \os retours ?

A améliorer
= Pas d’élu(s) Conseil Régional
= Ni Métropole
= Lancer invitation plus tot
» Fixer AG fin avril ?




Retours questionnaire stratégie
= Raison d’étre de Vinseo : 5/5

« Promouvoir et développer les savoir-faire et I’expertise au
service de la filiere vitivinicole »

= Valeurs Vinseo
= « Service » (de la filiere vitivinicole) : 4,5/5
= Cohésion: 3,5/5
=  Eclectisme et qualité d’expertise : 3/5
= Anticipation et action sur l'avenir : 4/5
* Optimisation du présent : 3/5
= Approche prospective : 4/5




Retours questionnaire stratégie

= Commissions Vinseo : plutbt transversales ?
= Développement durable & enjeux societaux : 80 %
= Réseaux & opportunités: 70 %
= Economie & prospective : 60 %
=  Conseil & optimisation : 50 %
= Export (oubliéel)
= Chai:60%
= Distribution: 10 %
= QOenotourisme: 10 %
= Marketing vin : 20 %
= Vigne:50 %




Dyonisud (6-8 nov 2020)

.6 exposants 2018

\Vinseo : étendre aura salon et ouvrir sur toute la
filiere des fournisseurs

.Contrat a établir (similaire 2018)

=  1300€ HT/ exposant
=  Similaire SITEVI (9m?, banque, table & chaises, etc)

— On repart en 2020 ?




Communication Vinseo

.Nouveau site web (merci ITK!)
> espace adhérent interactif / forum

. Annuaire 2019
> France Editions : 2500€ HT

GRATUIT 2500 € HT
adhérents & pas adhérents : « mieux » du Uniquement adhérents
point de vue utilisateur Publication sans relance des adhérents

> Autres devis en cours : rien de plus abordable que 2018




Relations poles & clusters
. ASOI : proposition de convention

1. Objectifs

Pour le secteur vitivinicole du territoire d’Occitanie :

- accroitre la valeur ajoutée des services du péle et du Cluster pour leurs entreprises adhérentes,

- conjuguer les efforts du Pole et du Cluster pour en renforcer |’efficacité et en accroitre les retombées sur
le territoire,

- coordonner des activités du Pble et du Cluster en matiere d’animation, d’accompagnement et
d’événements,

- accompagner les projets d’innovation collaborative portés par des entreprises de la filiere vitivinicole
situées sur le territoire, en bonne coordination entre ASOI et Vinseo.

- offrir aux entreprises d’Occitanie un panel de services cohérent et efficace, chacun des signataires
agissant dans son domaine de compétence.

- anticiper et d’échanger sur |’évolution des besoins des entreprises. Les animations communes viseront a
répondre aux besoins identifiés.




Relations poles & clusters
. ASOI : proposition de convention

1. Objectifs
Pour le secteur vitivinicole du territoire d'Occitanie :

- accroitre la valeur ajoutée des services du pdle et du Cluster
pour leurs entreprises adhérentes,

- conjuguer les efforts du P6le et du Cluster pour en renforcer
I’ efficacité et en accroitre les retombées sur le territoire,

- coordonner des activités du Pole et du Cluster en matiere
d’animation, d’accompagnement et d’événements,




Relations poles & clusters
. ASOI : proposition de convention

1. Objectifs

Pour le secteur vitivinicole du territoire d’Occitanie :

- accompagner les projets d’innovation collaborative portés par des
entreprises de la filiere vitivinicole situées sur le territoire, en bonne
coordination entre ASOI et Vinseo.

- offrir aux entreprises d’Occitanie un panel de services cohérent et
efficace, chacun des signataires agissant dans son domaine de
compétence.

- anticiper et d’échanger sur I'évolution des besoins des entreprises. Les
animations communes viseront a répondre aux besoins identifiés.




Relations poles & clusters
. ASOI : proposition de convention

2. Engagements

1. Pilotage commun:
o partage calendrier événements

o construction calendrier évenements communs

2. Partage de la communication et apposition logos si co-
construction de ces évenements

3. Visites d’entreprises du secteur vitivinicole communes ou
coordonnées + comptes-rendus

4. Echange d’informations générales




Relations poles & clusters
. ASOI : proposition de convention

2. Engagements

5. Labellisation projets :

o 1 place pour la directrice au comité de labellisation pour aider a
désigner experts Vinseo

o Détection des projets Vinseo -> ASOI

o Liste projets ASOl accompagnés dans la filiere vitivinicole -> Vinseo
6. Rencontres pour bilan :

o Chargés de projets : 1/trimestre

o Directeurs et Présidents : 1/an




Relations poles & clusters
. ASOI : proposition de convention

2. Engagements

7. Communication externe sur le partenariat (NL, site web, plaquette,
etc)

8. Obligation de moyens et pas de résultats
9. Confidentialité

— Validation ?




Relations poles & clusters
.Rosé de Provence
Février -mars : a définir

2. Sujet : climat méditerranéen & aléas
climatiques (cépages résistants, etc)

3. Lieu : Avignon (Terralia /INRA)

4, Inviter vignerons, cave, profession viti,
chambres
5. Point avec Régis Castan Frayssinet : travaille

déja avec IFV sur Rosé de Provence, + SRDCV,
Celesta lab, Sofralab donc grain a moudre !




Relations poles & clusters
.Leader Occitanie
Février -mars : a définir

2. Sujet : climat méditerranéen & aléas
climatiques (cépages résistants, etc)

3. Lieu : Avignon (Terralia /INRA)

4, Inviter vignerons, cave, profession viti,
chambres
5. Point avec Régis Castan Frayssinet : travaille

déja avec IFV sur Rosé de Provence, + SRDCV,
Celesta lab, Sofralab donc grain a moudre !




Partenariats

.Profession Viticole
= |nvitations Assemblée générale sans retours

= Rencontre Assemblée Nationale : « RSE & labels
environnementaux : la viticulture de demain ? » via

Yann Chabin
= SITEVI : proposer quizz = journée expertise offerte ?




Partenariats

.PME Centrale
= Contacts donnés pour analyse
= Cotisation : 7 000 € jusqu’a 20 entreprises, puis
10 000 € a partir de 20 entreprises.




Partenariats

.Wine Connect 2019
> Reporté avril 2020




Rencontres recherche
.Mardi 5 ou mercredi 6 novembre 2019

. SUpAgro

Sujet : Axer « réussites partenariat recherche-
entreprises » + « Changement climatique : impacts et
solutions, de la vighe au verre »

.Ok coupler avec mini-pitch entreprises ?




Partage de bureaux a Montpellier

JANUS

La Tribune

Proposition alternance
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